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                COMPÉTENCES                                                                                                                                     

➢ Mener un entretien de vente de produits et de prestations de services en magasin  grâce à une écoute 
active 

➢ Assurer la mise en rayon, le rangement et le réassort des produits dans l'espace de vente, conformément 
aux règles d'implantation

➢ Proposer un accueil et des conseils adaptés aux désirs du client  

➢ Mener des actions de ventes à distance

➢ Gérer un objectif de vente et assurer une bonne rotation du stock

➢ Prendre des responsabilités au sein d'une équipe

EXPÉRIENCES PROFESSIONNELLES                                                                                             

2012              Lechevalier j.claude entreprise de peinture artisanale à La Chapelle du Bois

20082011
➢ Création d’une entreprise artisanale de peinture en bâtiment et 

décoration.
➢ Greta des landes : Formateur en peinture et décoration (activité 

complémentaire).

19882007      CopalmaTerres du Sud: Responsable du  magasin :management d’une équipe de 3
                                                             personnes.

1981                Copalma        : Embauche dans l’entreprise (coopérative  agricole) en qualité de
                                                 magasinierconseil
                                                ( ventes et conseils auprès des agriculteurs et particuliers ).

FORMATION                                                                                                                                           

2012                      6 semaines de stage de formation au sein du service informatique de l'Hôpital de St Calais :

2009                       6 mois d'études en licence d'informatique avec l'Université Paris 8eme

20072008            Formation de peintre en bâtiment et décoration au Greta des Landes de Morcenx.
                            Obtention du CAP peinture en bâtiment et décoration.

1979                       Obtention du baccalauréat scientifique série D 

 
 

Pour des informations complémentaires saisissez « didier le jallé » dans la fenêtre du moteur GOOGLE.
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     CONSEILLER    VENDEUR

http://le-jalle.didier.pagesperso-orange.fr/
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